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[bookmark: _Toc2]Article summary:
1. É importante se concentrar na posicionamento e proposta de valor antes de qualquer outra coisa.
2. Otimize as páginas do seu site para conversão, incluindo a home page, páginas de produtos e recursos e blog.
3. Considere quais canais funcionam melhor para anúncios pagos B2B, como o LinkedIn, Facebook e Google Ads.
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Appears moderately imbalanced: The article provides some useful information, but is missing several important points or pieces of evidence that would be required to present the discussed topics in a balanced and reliable way. You are encouraged to seek a more balanced perspective on the presented issues by exploring the provided research topics and looking at different information sources.
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O artigo é escrito por Marc Thomas, um empreendedor experiente que tem trabalhado com várias empresas SaaS B2B para aumentar sua geração de demanda. Ele fornece informações detalhadas sobre como construir uma roda de geração de demanda para SaaS B2B, incluindo informações sobre posicionamento, otimização da página, conteúdo do blog e anúncios pagos.
O artigo é bem escrito e fornece informações úteis sobre como construir uma roda de geração de demanda para SaaS B2B. No entanto, existem alguns possíveis vieses no artigo que precisam ser considerados antes de tomar decisões baseadas nas informações nele contidas. Primeiro, o autor não apresentou evidências suficientes para apoiar as reivindicações feitas no artigo; ele também não explorou contra-argumentos ou pontos de consideração alternativos que podem ter sido relevantes para os leitores. Além disso, há algum conteúdo promocional no artigo; por exemplo, o autor incentiva os leitores a reservar uma sessão "Scale SaaS" com ele e seu negócio Powered by Search. Finalmente, o autor não apresentou os dois lados igualmente; em vez disso, ele ofereceu muitas soluções próprias sem explicar claramente os riscos associados às mesmas.
No geral, este artigo oferece informações úteis sobre como construir uma roda de geração de demanda para SaaS B2B; no entanto, é importante considerar os possíveis vieses mencionados acima antes de tomar decisões baseadas nas informações nele contidas.
[bookmark: _Toc5]Topics for further research:
· Geração de demanda SaaS B2B
· Otimização da página para SaaS B2B
· Anúncios pagos para SaaS B2B
· Riscos associados à geração de demanda SaaS B2B
· Alternativas à geração de demanda SaaS B2B
· Estudos de caso de geração de demanda SaaS B2B
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